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Egal ob Elektronikzubehör, Souvenirs, Sonnenbril-
len, Spielwaren oder Geschenkartikel: Seit über  
10 Jahren ist amv DER Ansprechpartner für Tank-
stellen- und Convenience-Shops, wenn es um Artikel 
geht, die nichts mit Essen & Trinken zu tun haben. 
Sie suchen die perfekte Ergänzung zu Kaffee, Scho-
koriegel & Co? Wir haben sie!

Lernen Sie uns kennen – wir würden Ihnen gerne 
zeigen, wie Sie mit unserem Sortiment bisher un-
genutztes Umsatzpotenzial in Ihrem Shop entdecken!
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Inhalt
„Non-Food-Produkte sind Problemlöser-Produkte: Für Kunden, die 

unterwegs dringend ein Ladekabel, Kopfhörer oder ein kleines  
Geschenk brauchen. Die amv hilft Ihnen dabei, Ihren Kunden ein 

passendes Produkt anzubieten – genau im richtigen Moment.“
Carsten Weber, Geschäftsführer
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amv – Ihr Non-Food Spezialist für Schönes,  
Nützliches und Trendiges unterwegs
Mehr als 1000 Produkte, die für jedes Problem unterwegs eine  
Lösung bieten: Kein Strom fürs Handy? Wir haben Ladekabel für 
alle gängigen Smartphones. Eingeladen und Mitbringsel vergessen? 
Wir haben eine breite Auswahl von ansprechenden Geschenken in 
verschiedenen Preisklassen. Noch vier Stunden Fahrt und die Kinder 
verlieren langsam die Geduld? Spielwaren haben wir auch! Unter-
stützt werden wir dabei von unserem langjährigen und 
flexiblen Logistikpartner am Standort Sauerlach. 

Unser Alltag ist oft voll und hektisch – und auch ihre Kund:innen 
können nicht immer an alles denken. Gut, dass Sie als Unter-
wegsversorger da sind! Wir bei amv unterstützen Sie dabei, Ihren 
Kund:innen immer das perfekt passende Angebot an Non-Food-Pro-
dukten zu machen. Übrigens: Wir kommen aus München, wo wir 
mit rund 20 Mitarbeitenden für unsere Kund:innen da sind. Aber 
keine Sorge, Sie müssen nicht zwingend zu uns kommen - unser 
flexibler und engagierter Außendienst besucht Sie nach Absprache 
auch in Ihrem Shop.

Mehr als 10 Jahre: Viel Erfahrung in der  
Unterwegsversorgung
Unser Sortiment finden Sie überall in Deutschland, genau genom-
men an über 6.000 Standorten unserer Kund:innen – in Tankstellen-
shops an Autobahnen, in Innenstädten, in Kiosken oder Bahnhofs-
buchhandlungen. Unsere Kund:innen verlassen sich oft bereits seit 
vielen Jahren auf unsere Expertise und unser Gespür für Trends und 
wissen genau: Uns ist wichtig, dass es bei Ihnen im Shop gut läuft. 
Wir möchten Sie erfolgreich machen – und unterstützen deshalb 
auch bei der Produktpräsentation. 

Lekkerland 
Seit 2016 gehört die amv zur Lekkerland SE, dem Spezialisten für 
den Unterwegskonsum, der deutschlandweit rund 52.400 Verkaufs-
stellen betreut und ist damit auch Teil der REWE Group. Wir genie-
ßen das Beste aus zwei Welten: Wir sind ein kleines Team, wir sind 
schnell und flexibel und profitieren gleichzeitig davon, Teil eines 
großen Konzerns zu sein. 

Über amv
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Ohne Smartphone läuft GAR 
nichts. Wir leben in einer di-
gitalen Welt und sind „always 
online“ – es sei denn, dass La-
dekabel liegt zu Hause. Auch 
vergessene Kopfhörer oder 
Adapter können einem ganz 
schön den Tag verhageln. Wie 
gut für Ihre Kund:innen, wenn 
Sie Ihnen schnell und unkom-
pliziert Ersatz verschaffen kön-
nen.

Die amv bietet Ihnen ein stets 
modernes Sortiment an Elekt-
ronikzubehör an, abgestimmt 
auf aktuelle Endgeräte und 
natürlich auf die Bedürfnisse 
und Wünsche der Nutzer:in-
nen. Dazu gehören in erster 
Linie – aber nicht nur – die 
Produkte der beliebten und er-
folgreichen Elektronikzubehör-
Marke Hama: Aktuell beliefern 
wir über 5.000 Standorte mit 
einer eigenen und amv-exklu-
siven Produktlinie von Hama.

Oh, Mist: Einen Geburtstag 
vergessen! Oder das Dan-
keschön für den Nachbarn, 
der im Urlaub die Blumen ge-
gossen hat. Geschäfte haben 
zu – was nun? Für diese Situ-
ation haben SIE künftig eine 
Lösung für Ihre Kund:innen!

Wir führen liebevoll zusam-
mengestellte Geschenkar-
tikel für jeden Anlass: Ob 
Besonderes, Trendiges oder 
Nützliches, ob für Damen, 
Herren oder Kinder – in un-
serem Sortiment ist für jede 
Person und jeden Anlass et-
was dabei. Wir haben immer 
offene Augen und Ohren für 
aktuelle Trends, laufen aber 
auch nicht jedem Strohfeuer 
hinterher. Sie können sich 
sicher sein: Was es in unser 
Sortiment schafft, funktio-
niert in Ihrem Shop!

Elektronikzubehör

Geschenkartikel

ThemenweltenThemenweltenThemenwelten
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„Eine Reise, die ist lustig...“ – 
alle Eltern wissen: Das gilt für 
das Reisen mit Kindern nur be-
dingt. Lange Fahrten werden 
für kleine Fahrgäste irgend-
wann öde – da hilft eine kleine 
Überraschung aus dem Tank-
stellen- oder Bahnhofsshop oft 
schon sehr weiter.

Die amv verfügt über ein viel-
seitiges und buntes Produkt-
sortiment aus dem Bereich der 
Spielwaren sowie zahlreiche 
kuschelige und hochwertige 
Plüschartikel. Wir sind stolz 
auf unsere Zusammenarbeit 
mit führenden Herstellern und 
starken Marken der Branche, 
arbeiten aber genauso gerne 
auch mit kleinen, innovativen 
Anbietern zusammen. So brin-
gen wir nicht nur Kinderaugen 
zum Leuchten. 

Ein Buch geht immer: Ob als 
Unterhaltung für unterwegs 
oder als liebevolles Mitbring-
sel. Die Magie von Geschich-
ten wird auch im Zeitalter 
von Smartphone & Co nicht 
kleiner. Deshalb bieten wir 
Ihnen ein stetig aktualisiertes 
Sortiment an Kinderbüchern 
an, das kleine Leserinnen und 
Leser und große Vorleser glei-
chermaßen begeistert. 
Lassen Sie den Zauber von 
Büchern auch in ihrem Shop 
einziehen – wir helfen Ihnen 
gerne bei der Auswahl.

Spielwaren

Kinderbücher

Themenwelten
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We make Postkarten great 
again! Postkarten schreiben 
hat im Zeitalter von WhatsApp 
& Co ja ein etwas angestaub-
tes Image. Aber: was wäre, 
wenn wir Postkarten wieder 
cool machen könnten? Und 
damit gleichzeitig Ihren Um-
satz ankurbeln?

Mehr als eine normale Post-
karte: Wir führen Postkarten 
mit 3D-Effekten in fantasti-
scher Qualität und mit garan-
tiertem „Wow“-Effekt beim 
Empfänger! Wobei: Oft wer-
den unsere 3D-Postkarten gar 
nicht auf die Reise geschickt, 
sondern behalten – weil sie so 
schön sind.
Eine attraktive Motivauswahl 
mit verzaubernder 3D-Optik, 
begeistert sowohl Kinder als 
auch Erwachsene und animiert 
zum Sammeln, Verschenken 
oder Verschicken! 

Wer kennt das nicht: Man hat 
eine schöne Zeit hinter sich, 
ein wenig Abschiedsschmerz 
und möchte eine kleine Erin-
nerung an den Ausflug oder 
das Wochenende mit nach 
Hause nehmen. 

Nutzen Sie diesen Wunsch 
und bieten Sie Ihren Kund:in-
nen passende Souvenirs an: 
das ist eine äußerst attrakti-
ve Sortimentsergänzung und 
erfreut sich großer Nach-
frage! Schlüsselanhänger, 
Kühlschrank-Magnete oder 
Schneekugeln: Wir führen 
für Sie ein variationsreiches, 
ansprechendes Angebot zum 
Thema Deutschland-Souve-
nirs. 
Ihr Shop liegt an einer großen 
Autobahn, einem Flughafen 
oder in Grenznähe? Dann ist 
das Angebot an Souvenirs für 
Sie ein Muss!

3D-Postkarten Souvenirs

Themenwelten



12 13

Sonnenbrillen rangieren in den 
TOP 10 der meistverlorensten 
Gegenstände ganz weit oben. 
Man legt sie kurz zur Seite, 
schon sind sie verschwunden.

Sonnenbrillen sind deshalb 
aus dem Convenience-Be-
reich nicht mehr wegzuden-
ken. Denn so gerne wir unsere 
Nase in die wärmende Sonne 
halten – beim Autofahren ge-
blendet werden möchte nie-
mand. Das ist nicht nur im 
Sommer ein Thema: Beson-
ders die tiefstehende Sonne 
im Herbst und Winter ärgert 
Autofahrer:innen – und si-
chert Ihnen über den Sommer 
hinausgehend ganzjährige 
Verkäufe. amv bietet Ihnen 
ein verkaufsstarkes Angebot 
hochwertiger wie preisattrak-
tiver Sonnenbrillen, von klas-
sisch über modisch-chic bis 
sportlich.

Wasserkisten schleppen ist 
out, Wassersprudler sind in. 
Kein Wunder, die cleveren Ge-
räte sind ja auch einfach prak-
tisch. Wenn nur der Tausch der 
CO2-Zylinder nicht wäre – die 
sich immer genau den richti-
gen Moment aussuchen, um 
leer zu sein.

Seien Sie auch hier Problem-
löser und bieten Sie Ihren 
Kund:innen künftig CO2-Zylin-
der an: als Tauschstation pro-
fitieren Sie und Ihr Shop vom 
stark wachsenden Marktseg-
ment Wassersprudler. 
Warum ist das sinnvoll? Sie 
binden damit Ihre Kund:innen 
noch enger an sich, ziehen 
sie regelmäßig in den Shop 
und können so auch sehr gut 
Neukund:innen gewinnen. Der 
Einstieg ist ganz unkompliziert: 
Bieten Sie die Universal-Kartu-
schen der Marke Sodatrend an 
– die passen für fast alle ver-
fügbaren Wassersprudler! Wo 
Sie die Kartuschen bekom-
men? Bei uns natürlich!

Sonnenbrillen CO2  Zylinder

Themenwelten



14 15

So könnte unser Sortiment in Ihrem Shop aussehen:
Konzeptionelle Produktpräsentation und Regallösungen 

Klappern gehört zum Handwerk“ sagt man ja so schön – und genau das 
gilt in unserer Branche: Nicht nur die Produktauswahl und das Sorti-
ment ist wichtig, sondern auch, wie Sie die Produkte in Ihrem Shop 
präsentieren. Und weil das so ist, lassen wir Sie damit nicht allein!

Bei der Produktpräsentation verfolgen wir bei amv einen konzeptio-
nellen, planogrammatischen Ansatz.  Was heißt das? Wir denken in 
Themen und Themenwelten und haben immer im Blick, Ihren Kund:in-
nen das bestmögliche Einkaufserlebnis zu ermöglichen. Denn damit 
können wie für Sie ganz konkret mehr Verkäufe erreichen – und das 
ist unser Ziel!

Zu unseren Leistungen im Bereich Produktpräsentation zählen: 

• Individuell erstellte Planogramme

• Regelmäßige Sortimentsoptimierung und -aktualisierung

• Aufeinander abgestimmte und sich ergänzende Themenwelten

• Verbundplatzierungen für hohe Aufmerksamkeit

Präsentationsbeispiele
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Die Platzierung ist wichtig!

Eine optimale Warenpräsen-
tation und stets gut gefüllte 
Regale sind entscheidend für 
das Einkaufsverhalten Ihrer 
Kundinnen und Kunden – hier 
geht es um Ihren Umsatz! 
Gleichzeitig ist in Ihrem Shop 
aber Platz natürlich sehr 
wertvoll, weil er begrenzt ist:
Die durchdachten Möbel von 
amv lassen sich daher von 
allen Seiten mit Ware bestü-
cken, um optimale Verkaufs-
anreize zu schaffen und Ihre 
Shopfläche optimal auszu-
nutzen.

Wussten Sie, dass wir  
eigene Möbel haben? 

… und die stellen wir Ihnen 
zur Verfügung Denn: In den 
eigens von amv bereitge-
stellten Möbeln findet unser 
Sortiment einen aufmerksam-
keitsstarken Platz. Die stetige 
Pflege und Nachbestückung 
ermöglicht eine konstant 
gute und professionelle Pro-
duktpräsentation sowie auch 
die Möglichkeit von saisonal 
wechselnden Sortimenten. 

Flexibilität ist Trumpf

Unsere Möbel sind modular 
einsetzbar und können spe-
ziell an die Bedürfnisse und 
Anforderungen in Ihrem Shop 
angepasst werden: Möglich 
sind zum Beispiel Tablare zum 
Aufstellen der Ware, Haken 
für Eurolochung oder speziel-
le Halterungen zur Präsentati-
on von Post- und Grußkarten. 
Uns ist wichtig, die Produkte 
so effektiv wie möglich in 
Ihrem Shop zu platzieren da-
mit Ihre Kund:innen den Blick 
nicht abwenden können. 

„Oh, schau‘ mal…“

Genau diesen Effekt wollen 
wir erreichen: mit weltweit 
bekannten Marken von star-
ken Partnern setzen wir bei 
der Platzierung in Ihrem Shop 
auf erprobte, aufmerksam-
keitsstarke Themenwelten. 
„Das passt bei uns nicht“ – 
gibt es für uns bei amv nicht! 
Wir arbeiten standortindi-
viduell und finden für jeden 
Shop eine umsatzoptimieren-
de Platzierungslösung.

Präsentationsbeispiele
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Ihr Kontakt
Sprechen Sie uns an!

Wir sitzen in München – aber wir sind überall da, wo Sie uns brauchen und beliefern unsere Kund:innen 
deutschlandweit.  

Vertriebsgebiet 
Nord West

Vertriebsgebiet Nord Ost

Vertriebsgebiet Ost

Vertriebsgebiet Süd Ost

Hauptsitz und Büro der amv

Logistik Center in Sauerlach

Vertriebsgebiet
 Süd West

Vertriebsgebiet Nord West
Marcus Labendsch
+49 173 5459730
marcus.labendsch@amv-nonfood.de

Vertriebsgebiet Nord Ost 
Marco Miede
+49 173 5488187
marco.miede@amv-nonfood.de

Vertriebsgebiet Ost 
Mario Koch
+49 173 6021470
mario.koch@amv-nonfood.de

Vertriebsgebiet Süd Ost 
Harald Reichel
+49 173 5492795
haraldmichael.reichel@amv-nonfood.de

Vertriebsgebiet Süd West 
Michael Nicol
+49 151 11045553
michael.nicol@amv-nonfood.de

Wir hoffen, dass wir Ihnen hiermit einen kleinen Einblick in unser umfangreiches, spannendes Sortiment 
und unsere Denk- und Arbeitsweise geben konnten. Bestimmt haben Sie jetzt aber noch viele Fragen: 

Sprechen Sie uns an, wir freuen uns auf Sie!

Ihr amv Team

Worauf warten Sie noch?  
Lernen Sie uns und unser Sortiment  

JETZT unverbindlich kennen!
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Mario Koch
Vertriebsleiter

Tel.: +49 (0) 173 602 1470
E-Mail: mario.koch@amv-nonfood.de 

Ein Ansprechpartner 
für alle Themen

Qualität  von 
etablierten Marken

Kurze Reaktionszeiten 
für flinke Prozesse

Individuelle Lösungen 
für jeden PoS

Absatzstarke Sortimente 
mit besten Margen 

Ihr Ansprechpar tner

Unser Kundenservice  
ist immer für Sie da
Viele Wege führen zum Erfolg: Richten Sie ihre Bestellung  
einfach per Fax (+49 89 2000 74 75 - 399),  
E-Mail (info@amv-nonfood.de) oder  
telefonisch an unsere Service-Hotline. 

Service-Hotline
+49 89 2000 74 75 - 99
amv GmbH
Boschetsrieder Str. 67-69, 81379 München

www.amv-nonfood.de
info@amv-nonfood.de

T: +49 89 2000 74 75 - 99 
F: +49 89 2000 74 75 - 399


